ПРОГРАМА

семінару щодо особливостей підготовки та ведення переговорів з іноземними компаніями
                                                                                                                13  серпня 2014 р., 10:30

м. Чернігів, ГТК «Придеснянський»
	10.00 – 10:30
	Реєстрація учасників

	10:30– 10:50
	Відкриття заходу

Поточний стан зовнішньоторговельного співробітництва Чернігівської області. 

Можливості Економічного Порталу Чернігівської області 
http://chernihiv-oblast.gov.ua/.
Щодо виїзного засідання Міжнародного Трейд-клубу в Україні у Чернігівській області 16-17.10.2014
Охріменко Ярослав Васильович - заступник начальника управління з питань зовнішніх зносин, торгівлі та цінової політики Департаменту економічного розвитку Чернігівської обласної державної адміністрації 

	10:50 – 11:30
	Особливості роботи з Міжнародним Трейд-клубом в Україні, підготовки та проведення переговорів з іноземними компаніями. 
1. Визначення мети виходу на зовнішні ринки 

2. Інструменти визначення мети виходу на зовнішні ринки 

3. Пошук потенційних партнерів 

4. Перший контакт з іноземною компанією 

5. Підготовка листа-пропозиції 

6. Підготовка пропозиції на поставку товарів 

7. Підготовка пропозиції на придбання товарів, обладнання, послуг 

8. Підготовка інвестиційної пропозиції 

9. Підготовка до проведення переговорів 

10. Проведення переговорів 

11. Підготовка протоколу про наміри 

12. Підбір і навчання персоналу компанії 

13.Про порядок направлення пропозицій про експорт товарів
Балясний Валерій Григорович - Генеральний секретар Міжнародного Трейд-клубу в Україні

	11:30 – 12:00
	Особливості маркетингової розвідки при виведенні товарів на експортні ринки. 
Олесь Шкуратов - Директор з маркетингу інформаційно-аналітичного агенства "Статінформконсалтинг", член журі Effie Awards Ukraine 2011

	12:00 – 12:20
	Інноваційні технології у зовнішньоекономічній діяльності.
Тамара Кліточенко - заступник голови правління інформаційно-аналітичного агентства "Статінформконсалтинг", заслужений економіст України 

	 12.20-13.00
	Спілкування з представниками бізнесу у форматі запитання-відповідь.

	  13:00
	Закінчення заходу.


